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‘Prés de deux mois aprés la création de la
mission sur laccés des PME aux marchés
- publics, quel est Fétat davancement de vos
| - travawe ?
{- La quéte d'information, les consulta-

nels et les acheteurs publics se poursni-
vent. Nous étudions les exemples

EA

- japonais et coréens. Nous rendrons nos
conclusions en fin d” année.

HAMILTON,

« I} fairt aider les PME
pour gu'elles deviennent -
les Godgle, Oraclest :
Yahoo de demain. s .

‘est-il possible 7

Il: fa.udra.lt d’abord ‘que les pays de

... I'Union européenne s’eritendent. Ce

“rest pas le cas pour Tinstant. Méme si
lEurope ‘arrivait &

_ cétte fameuse dérogation dans le cadre

“":des.aceords des marchés publics, les -
obstacles 4 la création d'un SBA en

France ne seraient pas levés:

tions avec les responsables institution- -

américains, mais également canadiens, -

, Un« small business act » (SBA) européen

. obtenir de 'OMC
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Quels sont les obstacles & ce SBA ?

Aunom du principe « liberté, égalité, fra-
ternité », qui se conteénte seulement .de
garantir la liberté formelle, Pégalité for-
melle et la fraternité formelle sans- afler
voir ¢ qui se passe en réalité, il n'est pas
possible de discriminer posmvement tel
ou tel acteur de la vie économique, méme
81 Y'OMC nous Tautorise. It faudrait aussi
que le SBA fasse Punanimité en France.

. Certains secteurs - comme lé batiment

ol les grands donnewrs d'ordres publics
travaillent déja en majorité avec les
PME ~ ne voient pas 'intérét Cune telle

" législation. Dans le Détiment, les PME"
" rempertent 60 % des appels d' ﬂ’res

Comment inciter les acheteurs publlcs ase
toumer davantage vers les PME ?

Isle font déjaen partle, 30 % environ des
appels doffres étant remportés par les
PME, alors que le SBA ne met la barre

qui 23 %. Les acheteurs, sont plem de
bonne volonté, d'autant plus que le Code
des marchés publics le permet assez faci-
lement méme 'l doit étre toiletté, Mais il

~est vraf quil faut davantage inciter les

acheteurs publics 3 faire appél aux PME.
||s ne fe sont pas aujourdhui ? ‘
Le systéme actuel est de nature perdant-
perdant. .En faisant appel aux PME, les
donneurs d'ordres prennent des risques.
Si les PME ne remplissent pas leur con-
trat, on leur reprochera d'avoir fait appel
4 des fournisseurs peu siirs. Si les rela-

_tions sont concluantes, personne ne leur

en saura gré. Le systéme doit étre ga-
gnant—gagnant et incitatif.

Comment ?

1l faut modifier les régles des appels dof- -
- fres. Plutdt qe'un SBA, les donneurs d'or-

dres et les PME seraient plutdt favorables

- Interview Lionel Stoléru, préSident dela mission sur faccds des PME aux marchés publics

<« 1l faut modifier les régles des appels d offres »

4 la création d'une small busmess admi-

nistration qui réunirait Yensemble des or-
ganismes de soutien aux PME. En effet,
les PME se sentent un peu perdues pour
connaitre les appels d'offres et pour sy

_insecrire. Ce réseau territorial, en orientant
-Jes acheteurs publics vers les PME, les

placeraient sur orhite & 1’internationa].

Vous étes favorable 3 la création d'un SBA
qui ciblerait les PME innovantes. Pour
quelles raisons ?

La France a les compétences technologi-
ques pour tirer son épingle du jeu dans
certains secteurs d'avenir comme les nou-

“velles tzchnologles de l'ihformatien on

Tintelligence économique. Tl faut aider les™
PME pour qu'elles deviennent les Google,
Oracle et Yahoo de demain. On ne peut
Ppas compter uniquement sur les grands
groupes si l'on veut rester compétitif,
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